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通过着陆页面(Landing Page)
增加潜在客户
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市场营销中你可以使用很多策略来为你的
网站带来潜在客户。最流行和最有效的方
法之一就是建立一个登陆页面（landing 
page）。

Landing page是你网站上其中一个页面（或

者也可以是另一个独立的网页），它鼓励
读者从这个页面上获取更多关于你产品或
服务得信息。有很多方法可以设计和创建
自己的登录页面。然而，如果你想得到潜
在客户，你需要注意和管理页面的特定部
分。

这里将介绍6个要点，你可以尝试使用来提

高你的登陆页的质量，并带来更多的潜在
客户。
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1、有一个明确得目标

在你准备开始写landing page内容之前，

你应该弄清楚你要提供给客户什么。
通常是两种目的。

第一个也是最常见的目标是让读者注
册某种免费项目。许多企业都喜欢提
供免费的电子书、独家的网络研讨会、
独家的内容，以换取客户的电子邮件
地址。

或者，如果是销售特定的产品或服务，
将该产品链接到登录页面。

如果你开始制作你的着陆页面时就非
常明确自己的首要目标，那你在创建
内容时会更加简单、明确。
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2、创造一个夺眼球得标题

在创建着陆页面时，开发高质量的标
题也很重要。你的标题会占你页面的
一大部分，它需要传达一个清晰的信
息，与你的观众产生共鸣。

你的标题应该鼓励你的读者看到你想
提供什么。你可以通过问一个问题，
提供一个解决方案，指出你所在领域
的一个常见问题，或者通过提供一份
礼物来解决。这里有个不错得例子：

为什么你得竞争对手排名这么高？你如何超越他们？

你想要更多的流量和销售业绩吗？
输入你的网址如果你想增加你的流量和收益
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3、消除不确定性

绝大多数情况下，人们看到你的网站
时，他们并不了解你的公司和你的业
务。你一定要确保他们在浏览时尽快
了解这些信息。

要做到这一点，在你的标题和副标题
中回答三个重要的问题。你的读者应
该在页面加载后的几秒钟内就知道了：

（1）你是谁/你的公司名字？

（2）你提供什么东西？

（3）你提供的产品/服务对他们有什
么帮助？

以上这个例子问的问题很简单：你想
要更多的流量吗？如果你正在想办法
增加你的网站流量，这个标题一定会
击中你的要害，并在这个landing page
的call-to-action下输入你的网站网址。
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4、有明确的call-to-action

你的landing page目标是收集更多的潜

在客户，所以你必须添加一个明确的
call-to-action，这样读者知道你想要
他们下一步该做什么。

例如，如果你免费赠送你的电子书，
你可能希望你的call-to-action是“立

即下载电子书”。如果你是要观众预
登记，那你的call-to-action就是“立
即注册预登记”。以下是个参考例子：
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5、尽早开始收集潜在客户信息

另一个要记住的点是尽快开始为你的
产品或品牌收集潜在客户信息。如果
你还未搭建完成你的网站，你可以先
做一个“即将到来”的landing page。

你可以使用这个页面来鼓励那些对你
的产品或品牌感兴趣的人注册并在你
的网站正式发布后获得内容更新。

6、制定第二计划

如果有人来了你的网站，但决定不留
下，你会想要深入了解，找出为什么
他们离开。

你可以使用一个退出弹出窗口或一个
简单的联系表单，让读者选择表达他
们的意见。
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这个策略有很多好处。最好的情况下，
读者可以输入一个方框，告诉你为什
么他们不选择你。你可以查看你的分
析数据，看有多大比例的人拒绝你的
offer，然后深究他们的答案，找出原
因。

知道为什么有人决定不注册就离开，
可以帮助你调整策略，并为大多数登
陆你页面的人提供有价值的信息。你
对他们的行为了解得越多，你未来的
campaigns就会做得越好。

总结

当你努力掌握获取潜在客户的方法时，
保持开放的心态和把握好自己的定位
是很重要的。当你知道你的读者期望
从你的业务中得到什么，你可以微调
你的landing page，以收集到比你想象

更多的客户。但是一定要遵循这些最
佳实践!


